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Recursos Claves Canales de Venta

Estructura del costos Flujo de ingresos
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¢cComunicacion antes,
¢Queé tienes que hacer? durante y luego de |a
venta?

Recursos Claves

¢COmo mejoras su o
vida? cQuién tiene este

¢Quién te puede ‘A=
: o problema o

ayudar? . m _ necesidad?

‘= e
_ _ ¢Como llegas a tus
¢Qué ya tienes que clientes?

puedes usar?

Estructura del costo Flujo de ingresos

¢Addnde se te va el dinero? ¢Como generaras dinero?
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